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PHẦN MỞ ĐẦU 

1. Tính cấp thiết của đề tài 

Toàn cầu hóa và đa phương hóa đã và đang là xu thế tất yếu, chi phối mọi 

mặt đến sự phát triển kinh tế, xã hội của Việt Nam. Một trong những lĩnh vực 

được ưu tiên hàng đầu trong các cam kết của Việt Nam với thế giới, đó là lĩnh 

vực y tế. Điều này xuất phát từ ưu tiên trong việc đảm bảo quyền con người- 

quyền được chăm sóc sức khỏe, quyền được tiếp cận các dịch vụ y tế tiên tiến từ 

các nước trên thế giới, từ thực trạng hiện nay có nhiều dịch bệnh nguy hiểm với 

tốc độ lây lan cao, đòi hỏi phải có sự hợp tác của các quốc gia. 

Theo Hiệp định EVFTA thì các mặt hàng dược phẩm được hiểu là một chất 

hoặc kết hợp các chất có thể được dùng cho con người nhằm phục vụ cho việc 

chẩn đoán, điều trị hoặc phòng bệnh hoặc để phục hồi, điều chỉnh hoặc sửa đổi 

chức năng hoặc cấu trúc sinh lý. Dược phẩm bao gồm các loại thuốc hóa học, 

sinh phẩm (vắc-xin, chống độc tố, thành phần máu, sản phẩm có nguồn gốc từ 

máu), các loại thuốc thảo dược, thuốc phóng xạ, sản phẩm tái tổ hợp. Các sản 

phẩm sau cũng được quy định là sản phẩm dược phẩm của cả hai bên, sản phẩm 

trị liệu gen, sản phẩm liệu pháp tế bào hoặc các sản phẩm tái tạo mô1. Một trong 

những biểu hiện cụ thể trong hợp tác y tế giữa Việt Nam với thế giới, đó là việc 

nước ta thu hút vốn đầu tư nước ngoài thông qua hoạt động ủy thác nhập khẩu 

dược phẩm. Chúng ta tất yếu phải mở cửa, phải tự do hóa thương mại theo các 

cam kết với thế giới, nhưng đồng thời cũng phải đối mặt với những tác động tiêu 

cực từ bên ngoài đe dọa đến nền sản xuất và cung ứng dược phẩm còn non trẻ 

trong nước. 

Hoạt động nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm đã và đang đóng 

một vai trò quan trọng và chi phối mạnh mẽ đến ngành dược phẩm Việt Nam. 

Dù vậy, pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm vẫn 

còn tương đối mới mẻ, chưa thật sự rõ ràng và mang tính bảo hộ Nhà nước. 

                                                
1Đinh Thị Thanh Nhàn, Quy định về sở hữu trí tuệ liên quan đến dược phẩm tại các hiệp định thương mại thế hệ 

mới - Những bất lợi và giải pháp cho Việt Nam, Tạp chí Khoa học kiểm sát, 2016, Số 03 (11), tr. 46 - 57 
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Nhìn chung, các quy định của Luật Thương mại về hoạt động ủy thác là hành 

lang pháp lý quan trọng. Tuy nhiên, sau 15 năm thi hành, các quy định vềủy thác 

tại Luật thương mại năm 2005 cũng đã bộc lộ những hạn chế, bất cập cần phải 

tiếp tục được bổ sung, sửa đổi cho phù hợp với thực tiễn phát triển của các hoạt 

động thương mại2. 

Do đó, Việt Nam cần phải có một sự chuẩn bị chu đáo trước sự đổ bộ 

không ngừng của các nhà đầu tư nước ngoài vào thị trường dược phẩm, một mặt 

phải khuyến khích đầu tư, đón đầu cơ hội, mặt khác phải đứng vững và tồn tại 

trước những thách thức mà quá trình hội nhập mang lại. Pháp luật về hợp đồng 

nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm phải không ngừng hoàn thiện và 

bám sát những biến động không ngừng của thực tiễn để kịp thời điều chỉnh và 

thực hiện tốt chức năng quản lý mà Nhà nước đã giao phó. Điều này cho thấy ý 

nghĩa của việc tiến hành nghiên cứu đề tài “Pháp luật về hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm làm luận văn thạc sĩ luật học, chuyên ngành 

Luật kinh tế. 

2. Tình hình nghiên cứu liên quan đến đề tài 

Ở nước ta, hợp đồng nhập khẩu ủy thác đã bước đầu được nghiên cứu ở 

nhiều cấp độ khác nhau, trong đó phải kể tới một số công trình như: 

- Phạm Thị Hiền (2019), Quy định về dược phẩm trong Hiệp định thương 

mại tự do EU - Việt Nam - Một số vấn đề đặt ra cho Việt Nam, Tạp chí Khoa 

học pháp lý, Số 6 năm 2019. Bài viết đã làm rõ các quy định của Hiệp định 

thương mại tự do EU - Việt Nam về dược phẩm và các vấn đề đặt ra cho pháp 

luật Việt Nam trên các khía cạnh: giảm thuế đối với dược phẩm; quyền kinh 

doanh dược phẩm của thương nhân khu vực EU tại Việt Nam; quy định về đăng 

ký dược phẩm và mua sắm Chính phủ về dược phẩm; quyền sở hữu trí tuệ và 

bảo vệ dữ liệu trong lĩnh vực dược phẩm. 

                                                
2  Nguyễn Trọng Điệp (2018), Thực tiễn thi hành pháp luật về thương mại tại Việt Nam hiện nay dưới góc nhìn 

tham chiếu với yêu cầu của các hiệp định thương mại tự do (FTA) thế hệ mới, Tạp chí Khoa học: Luật học, 

Trường Đại học Quốc gia Hà Nội, 2018, Tập 34, số 2, tr. 54-64 
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- Nguyễn Khánh Thu (2014), “Hoàn thiện pháp luật về hợp đồng ủy thác 

mua bán hàng hóa ở Việt Nam”, Luận văn thạc sĩ luật học, Trường Đại học Luật 

Hà Nội năm 2014. Luận văn đã làm rõ được một số vấn đề lý luận về hợp đồng 

ủy thác mua bán hàng hóa. Qua đó giúp phân biệt hợp đồng ủy thác mua bán 

hàng hóa với hợp đồng trong các hoạt động trung gian thương mại khác. Dựa 

trên cơ sở chỉ ra và phân tích những nội dung cơ bản của PLVN về hợp đồng ủy 

thác mua bán hàng hóa, nhất là chỉ ra các hạn chế, bất cập tiếp tục hoàn thiện. 

Luận văn đã ra phương hướng và giải pháp nhằm hoàn thiện chế định về hợp 

đồng ủy thác mua bán hàng hóa; 

- Nguyễn Thị Thu Hiền (2013),“Hoạt độngủy thác mua bán hàng hóa và 

một số kiến nghị hoàn thiện”, Tạp chí Dân chủ và pháp luật, Số 02(251). Theo 

tác giả, với 11 điều (từ Điều 155 đến Điều 165), các quy định pháp luật về hoạt 

động ủy thác mua bán hàng hóa có thể coi là hành lang pháp lý cần thiết cho các 

giao dịch ủy thác mua bán hàng hóa được đảm bảo thực hiện trong thực tiễn. 

Tuy nhiên, chế định này chưa được quy định tương xứng với vị trí, vai trò 

của nó và đòi hỏi của thực tiễn kinh doanh, khi được thực hiện nó bộc lộ nhiều 

hạn chế như: Mâu thuẫn giữa quy định của Luật Thương mại và Bộ luật Dân sự, 

phạm vi ủy thác giới hạn, thiếu nhiều quy định cần thiết liên quan đến phân chia 

lợi nhuận chênh lệch phát sinh từ hoạt động ủy thác hay xử lý hàng hoá uỷ thác 

không được tiếp nhận. Những bất cập của pháp luật thực định và thực trạng thực 

thi pháp luật về hợp đồng ủy thác mua bán hàng hóa cho thấy, sự đòi hỏi khách 

quan phải hoàn thiện môi trường kinh doanh ở Việt Nam trong tính toàn diện và 

đa chiều, trong đó có pháp luật thực định. 

- Nguyễn Thị Thu Hiền (2014),“Bản chất pháp lý của hợp đồng ủy thác 

mua bán hàng hóa theo pháp luật Việt Nam”, Tạp chí Dân chủ và pháp luật Số 

267. Theo tác giả thì bản chất của ủy thác mua bán hàng hóa là một quan hệ hợp 

đồng. Theo nguồn gốc ban đầu của hợp đồng, thì đó là sự xác lập, thay đổi hoặc 

chấm dứt các quyền, nghĩa vụ pháp lý. Trong quan hệủy thác mua bán hàng hóa 

là các quyền, nghĩa vụ liên quan đến công việc mua bán hàng hóa, được tiến 
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hành trên cơ sở thoả thuận uỷ thác giữa hai bên, bên uỷ thác và bên nhận uỷ 

thác. Luật Thương mại không đưa ra định nghĩa về hợp đồng ủy thác mua bán 

hàng hóa, song với biểu hiện đầy đủ các yếu tố của hợp đồng dịch vụ, hợp đồng 

ủy thác mua bán hàng hóa được hiểu là sự thoả thuận giữa các bên, theo đó bên 

nhận uỷ thác thực hiện công việc mua bán hàng hoá với danh nghĩa của mình 

theo những điều kiện đã thoả thuận với bên uỷ thác và được nhận thù lao uỷ 

thác. 

- Nguyễn Thị Thu Hiền (2020), “Một số giải pháp hoàn thiện Luật Thương 

mại năm 2005 trong giai đoạn hiện nay”, Tạp chí Công thương số 3. Bài viết đề 

xuất giải pháp sửa đổi các quy định của Luật thương mại về hoạt động ủy thác 

mua bán hàng hóa Cụ thể: (i) Đối với hoạt động ủy thác mua bán hàng hóa, Luật 

Thương mại cần làm rõ trường hợp bên nhận uỷ thác không làm theo đúng sự 

chỉ dẫn của bên ủy thác nhưng mang lại lợi ích kinh tế cho bên ủy thác sẽ giải 

quyết như thế nào để đảm bảo quyền lợi cho cả hai bên. (ii) Đối với hoạt động 

đại lý thương mại, bổ sung thêm quy định cho phép bên đại lý có thể là thương 

nhân hoặc không phải là thương nhân để phù hợp với thực tiễn thực hiện hoạt 

động thương mại này. 

Các công trình trên đã làm rõ những vấn đề sau: 

Thứ nhất, nghiên cứu một số vấn đề lý luận về hợp đồng ủy thác mua bán 

hàng hóa như: khái niệm hợp đồng ủy thác mua bán hàng hóa; đặc điểm hợp 

đồng ủy thác mua bán hàng hóa. 

Thứ hai, nghiên cứu một số vấn đề lý luận pháp luật về hợp đồng ủy thác 

mua bán hàng hóa như: khái niệm pháp luật hợp đồng ủy thác mua bán hàng 

hóa; Nội dung pháp luật về hợp đồng ủy thác mua bán hàng hóa. 

Thứ ba, nghiên cứu quy định pháp luật về hợp đồng ủy thác mua bán hàng 

hóa, đánh giá thực trạng pháp luật hợp đồng ủy thác mua bán hàng hóa . 

Thứ tư, nghiên cứu thực tiễn áp dụng pháp luật về hợp đồng ủy thác mua 

bán hàng hóa . 



5 
 

Thứ năm, đề xuất giải pháp hoàn thiện và nâng cao hiệu quả áp dụng pháp 

luật về hợp đồng ủy thác mua bán hàng hóa . 

Tuy nhiên, cho tới nay, chưa có công trình nào đi sâu nghiên cứu đề tài hợp 

đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. Vì vậy, đây là một đề tài 

nghiên cứu mới, không trùng lặp với các công trình nghiên cứu đã được thực 

hiện. 

3. Mục đích, nhiệm vụ nghiên cứu 

Mục đích nghiên cứu đề tài: 

Luận văn hướng đến mục đích đề xuất các giải pháp hoàn thiện pháp luật 

và nâng cao hiệu quả thực thi để việc giao kết và thực thi hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm trong giai đoạn hiện nay. 

Nhiệm vụ nghiên cứu: Luận văn tập trung vào những nội dung chính sau: 

- Làm rõ thêm cơ sở lý luận vềủy thác xuất nhập khẩu và hợp đồng nhập 

khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. 

- Làm sáng tỏ một số vấn đề lý luận về pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác trong lĩnh vực dược phẩm như: Khái niệm pháp luật hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm; Nội dung pháp luật về hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. 

- Phân tích, đánh giá thực trạng pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm và thực tiễn ký kết và thực hiện hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm; từ đó chỉ ra những tồn tại, rủi ro trong thực 

hiện pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. 

- Đề xuất các giải pháp cơ bản nhằm hoàn thiện pháp luật và nâng cao hiệu 

quả thực hiện pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược 

phẩm trong thời gian tới. 

4. Đối tượng, phạm vi nghiên cứu 

4.1. Đối tượng nghiên cứu 

- Các quan điểm khoa học pháp lý về nhập khẩu ủy thác và hợp đồng nhập 

khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm 
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- Các quy định pháp luật Việt Nam hiện hành về hợp đồng đồng ủy thác 

nhập khẩu dược phẩm theo Luật thương mại, Luật dược…vvv và các văn bản 

hướng dẫn thi hành 

- Nghiên cứu thực tiễn áp dụng pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm. 

4.2. Phạm vi nghiên cứu 

- Về không gian: Nghiên cứu thực trạng pháp luật hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác trong lĩnh vực dược phẩm trên lãnh thổ VN 

- Về thời gian: Nghiên cứu thực tiễn áp dụng pháp luật về hợp đồng nhập 

khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm từ giai đoạn năm 2017- 2021 

- Về địa bàn: Nghiên cứu trong phạm vi cả nước 

5. Phương pháp luận và phương pháp nghiên cứu 

5.1. Phương pháp luận 

Phương pháp luận được sử dụng khi nghiên cứu đề tài là phương pháp duy 

vật biện chứng và duy vật lịch sử của chủ nghĩa Mác-Lênin, tư tưởng Hồ Chí 

Minh về hợp đồng mua bán hàng hóa quốc tế nói chung và hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm nói riêng. 

5.2. Phương pháp nghiên cứu 

Để triển khai luận văn, tác giả đã sử dụng đồng bộ một số các phương pháp 

nghiên cứu cụ thể sau đây: 

Phương pháp lịch sử khảo cứu các nguồn tư liệu, đặc biệt là các tư liệu về 

pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm; các báo cáo 

của cơ quan có thẩm quyền về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược 

phẩm. 

Phương pháp tổng hợp các quan điểm khác nhau về nhận thức khoa học 

xung quanh các khái niệm về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược 

phẩm, đánh giá thực trạng pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh 

vực dược phẩm và thực tiễn áp dụng pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm 
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Phương pháp thống kê các số liệu thực tiễn trong quá trình áp dụng các quy 

phạm nhằm phân tích, đánh giá thực trạng pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác trong lĩnh vực dược phẩm. 

Phương pháp so sánh luật học nhằm đối chiếu với các quy định pháp luật 

về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. 

6. Ý nghĩa lý luận, thực tiễn của đề tài 

-Về lý luận, đề tài làm rõ hơn những vấn đề lý luận về hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm hiện nay. 

-Về thực tiễn, qua hoạt động thực tiễn về ký kết và thực hiện hợp đồng 

nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm, Luận văn đưa ra các giải pháp 

hoàn thiện tổ chức và nâng cao hiệu quả ký kết và thực thi hợp đồng ủy thác 

xuất nhập khẩu dược phẩm. Đây cũng là tài liệu tham khảo cho việc nghiên cứu 

cũng như từng bước hoàn thiện hành lang pháp lý về Hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác trong lĩnh vực dược phẩm trong thời gian tới. 

7. Kết cấu của luận văn 

Ngoài phần Mở đầu, Kết luận, Danh mục, Tài liệu tham khảo và Phụ lục, 

nội dung của luận văn gồm 03 chương: 

Chương 1: Một số vấn đề lý luận pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm. 

Chương 2: Thực trạng pháp luật và thực tiễn áp dụng pháp luật về hợp 

đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. 

Chương 3: Phương hướng, giải pháp hoàn thiện pháp luật và nâng cao hiệu 

quả áp dụng pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược 

phẩm. 
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CHƯƠNG 1 

MỘT SỐ VẤN ĐỀ LÝ LUẬN PHÁP LUẬT VỀ HỢP ĐỒNG NHẬP KHẨU 

ỦY THÁC TRONG LĨNH VỰC DƯỢC PHẨM 

 

1.1. Khái quát về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược 

phẩm 

1.1.1. Khái niệm, đặc điểm về nhập khẩu ủy thác 

1.1.1.1. Khái niệm về nhập khẩu ủy thác 

Như vậy, nhập khẩu ủy thác (hoặc ủy thác nhập khẩu) là hoạt động kinh 

doanh hình thành giữa một doanh nghiệp trong nước có vốn và ngoại tệ, có nhu 

cầu nhập khẩu một số loại hàng hóa nhưng không có kinh nghiệm tham gia thị 

trường nhập khẩu trực tiếp nên ủy thác cho một doanh nghiệp có chức năng 

nhập khẩu trực tiếp, có kinh nghiệm và uy tín trong giao dịch ngoại thương để 

nhập hàng hóa theo nhu cầu của mình. Với hình thức này, bên nhận ủy thác phải 

tiến hành đàm phán với nước ngoài để làm thủ tục nhập khẩu hàng hóa theo yêu 

cầu của bên ủy thác và được nhận phí ủy thác. 

1.1.1.2. Đặc điểm của nhập khẩu ủy thác 

Thứ nhất, đây là một hình thức trung gian thương mại, là hoạt động thương 

mại của thương nhân. 

Thứ hai, quan hệ nhập khẩu ủy thác được xác lập giữa bên ủy thác và bên 

nhận ủy thác. 

Thứ ba, quan hệ nhập khẩu ủy thác phải được thực hiện trên cơ sở hợp 

đồng ủy thác giữa hai bên hoặc hình thức khác có giá trị pháp lý tương đương. 

1.1.1.3. Ý nghĩa của nhập khẩu ủy thác 

Thứ nhất, hoạt động nhập khẩu ủy thác góp phần thúc đẩy sự phát triển của 

hoạt động sản xuất kinh doanh qua đó thúc đẩy sự phát triển của nền kinh tế. 

Thứ hai, hoạt động nhập khẩu ủy thác là hoạt động mang tính chất nghề 

nghiệp của bên nhận ủy thác, từ đó có thể phát triển kinh doanh, thu hút lao 

động. 
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Thứ ba, sử dụng nhập khẩu ủy thác sẽ giúp bên ủy thác cắt giảm chi phí 

đầu tư và thời gian, lực lượng lao động cho việc xây dựng mạng lưới bán hàng. 

Thứ tư, sự phát triển của hoạt động nhập khẩu ủy thác giúp thị trường phát 

triển năng động hơn, nhanh hơn và hiệu quả hơn. 

1.1.2. Khái niệm, đặc điểm của hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

1.1.2.1. Khái niệm hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

Thứ nhất, về chủ thể của hợp đồng. 

Thứ hai, về nội dung của hợp đồng. 

1.1.2.2. Đặc điểm hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

Thứ nhất, chủ thể của hợp đồng nhập khẩu ủy thác. 

Thứ hai, đối tượng của hợp đồng nhập khẩu ủy thác. 

1.1.3. Khái niệm hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm 

Từ các phân tích trên, theo tác giả có thể hiểu: “Hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác trong lĩnh vực dược phẩm là sự thỏa thuận của các bên, theo đó Bên nhận 

ủy thác thực hiện việc nhập khẩu hàng hóa là dược phẩm từ quốc gia xuất khẩu 

vào thị trường nội địa với danh nghĩa của mình, theo những điều kiện đã thỏa 

thuận với Bên ủy thác và được nhận thù lao ủy thác theo thỏa thuận tại hợp 

đồng”. 

1.2. Khái quát pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh 

vực dược phẩm 

1.2.1. Khái niệm pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh 

vực dược phẩm 

Từ các phân tích trên có thể hiểu: Pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm là hệ thống các quy phạm pháp luật do Nhà nước ban 

hành hoặc thừa nhận để điều chỉnh các quan hệ xã hội phát sinh trong quá trình 

các bên tiến hành giao kết, thực hiện và chấm dứt hợp đồng nhập khẩu ủy thác 
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1.2.2. Nội dung cơ bản của pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm 

Thứ nhất, điều kiện, năng lực chủ thể của các bên tham gia quan hệ hợp 

đồng hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. 

Thứ hai, hình thức của hợp đồng. 

Thứ ba, quyền và nghĩa vụ các bên tham gia quan hệ hợp đồng 

Thứ tư, chấm dứt hợp đồng hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực 

dược phẩm. 
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CHƯƠNG 2 

THỰC TRẠNG PHÁP LUẬT VÀ THỰC TIỄN ÁP DỤNG PHÁP LUẬT 

VỀ HỢP ĐỒNG NHẬP KHẨU ỦY THÁC  

TRONG LĨNH VỰC DƯỢC PHẨM 

 

2.1. Thực trạng pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh 

vực dược phẩm 

2.1.1. Quy định pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực 

dược phẩm 

2.1.1.1. Chủ thể quan hệ hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược 

phẩm 

Luật thương mại năm 2005 quy định chủ thể quan hệ hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm gồm hai bên đó là bên ủy thác và bên nhận ủy 

thác. 

Bên ủy thác có thể là thương nhân hoặc không phải là thương nhân, tuy 

nhiên bên nhận ủy thác phải là thương nhân. Trong khi đó nếu có sự so sánh với 

quan hệ đại diện cho thương nhân có thể thấy sự khác nhau về chủ thể thuê dịch 

vụ, bên giao đại diện phải là thương nhân. Bên nhận ủy thác phải là thương nhân 

là quy định hoàn toàn hợp lý bởi vì chủ thể này thực hiện hoạt động thương mại 

vì lợi ích lợi nhuận. Khoản 1, Điều 6 Luật thương mại năm 2005 quan niệm: 

“Thương nhân bao gồm tổ chức kinh tế được thành lập hợp pháp, cá nhân hoạt 

động thương mại một cách độc lập, thường xuyên và có đăng ký kinh doanh. 

2.1.1.2. Hình thức hợp đồng hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực 

dược phẩm 

Luật thương mại năm 2005 yêu cầu hợp đồng hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm phải được lập thành văn bản hoặc bằng hình thức 

khác có giá trị pháp lý tương đương. Khoản 15, Điều 3 Luật thương mại năm 
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2005 quy định: “các hình thức có giá trị tương đương văn bản bao gồm điện báo, 

telex, fax, thông điệp dữ liệu3và các hình thức khác theo quy định của pháp luật. 

2.1.1.3. Quyền và nghĩa vụ của các bên trong quan hệ hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm 

Thứ nhất, Quyền và nghĩa vụ của bên ủy thác 

Cũng giống như các hoạt động trung gian thương mại khác, quyền và nghĩa 

vụ của bên ủy thác được quy định tại các văn bản pháp luật và theo sự thỏa 

thuận của các bên. Theo quy định tại Điều 162 và 163 Luật thương mại năm 

2005, nếu giữa bên ủy thác và bên nhận ủy thác không có thỏa thuận khác thì 

bên ủy thác có các quyền và nghĩa vụ. 

2.1.1.4. Chấm dứt quan hệ hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực 

dược phẩm 

Pháp luật thương mại không quy định về các trường hợp chấm dứt quan hệ 

hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. Theo nguyên tắc áp 

dụng pháp luật thì những quy định Bộ Luật Dân sự năm 2015 sẽ được áp dụng. 

Theo đó, quan hệ hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm sẽ 

chấm dứt trong các trường hợp do thỏa thuận 

2.1.2. Đánh giá thực trạng các quy định pháp luật Việt Nam hiện hành 

về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm 

Thứ nhất, Luật thương mại năm 2005 quy định linh hoạt hơn so với Luật 

thương mại năm 1997 về hình thức hợp đồng ủy thác (có thể được lập bằng văn 

bản hoặc hình thức khác có giá trị pháp lý tương đương). 

Thứ hai,So với Luật thương mại năm 1997 thì Luật thương mại năm 2005 

đã bãi bỏ các quy định về điều khoản chủ yếu của hợp đồng thay bằng việc 

giành quyền tự do thỏa thuận. 

Thứ ba, Quyền và nghĩa vụ các bên trong quan hệủy thác. 

                                                
3 Thông điệp dữ liệu là thông tin được tạo ra, gửi đi, nhận và lưu giữ bằng phương tiện điện tử 
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2.2. Thực tiễn áp dụng pháp luật Việt Nam về hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác trong lĩnh vực dược phẩm 

2.2.1. Thực tiễn giao kết và thực hiện hợp đồng nhập khẩu ủy thác dược 

phẩm 

Thứ nhất, Hợp đồng giữa nhà sản xuất (hoặc nhà phân phối ở nước ngoài) 

hay còn gọi là bên A và Công ty phân phối dược phẩm ở Việt Nam (gọi tắt là 

bên C): 

Thứ hai, Hợp đồng ủy thác nhập khẩu dược phẩm giữa bên phân phối dược 

phẩm (Bên C) và công ty nhập khẩu ủy thác dược phẩm ở Việt Nam (Bên B) 

2.2.2. Rủi ro pháp lý phát sinh từ thực tiễn giao kết và thực hiện hợp 

đồng nhập khẩu ủy thác dược phẩm 

Thứ nhất, rủi ro pháp lý chung. 

Thứ hai, rủi ro cho bên A. 

Thứ ba, rủi ro cho bên B. 

Thứ tư, Rủi ro cho bên C. 
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CHƯƠNG 3 

PHƯƠNG HƯỚNG, GIẢI PHÁP HOÀN THIỆN PHÁP LUẬT VÀ  

NÂNG CAO HIỆU QUẢ ÁP DỤNG PHÁP LUẬT VỀ HỢP ĐỒNG  

NHẬP KHẨU ỦY THÁC TRONG LĨNH VỰC DƯỢC PHẨM 

 

3.1. Phương hướng hoàn thiện pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác trong lĩnh vực dược phẩm 

3.1.1. Hoàn thiện pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh 

vực dược phẩm tạo cơ sở thúc đẩy hoạt động trung gian thương mại tại Việt 

Nam phát triển 

Nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm là hoạt động trung gian 

thương mại cơ bản. Hiện nay, cho thấy, các quy định hiện hành về hoạt động 

trung gian thương mại này cơ bản đáp ứng được yêu cầu điều chỉnh bằng pháp 

luật, ít xuất hiện các vấn đề bức xúc từ thương nhân, và cơ quan quản lý nhà 

nước. 

3.1.2. Hoàn thiện pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh 

vực dược phẩm nhằm tạo sự tương thích giữa pháp luật quốc gia với pháp 

luật quốc tế 

Sự hội nhập quốc tế làm cho các quốc gia xích lại gần nhau trong mọi lĩnh 

vực, trong đó có pháp luật. Tiến trình hội nhập đòi hỏi mỗi quốc gia phải hài hòa 

các vấn đề của quốc gia mình cho tương thích với chuẩn mực chung đang được 

hầu hết các quốc gia trên thế giới thừa nhận, phù hợp với điều kiện kinh tế xã 

hội của mỗi nước. 

3.2. Giải pháp hoàn thiện pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

trong lĩnh vực dược phẩm 

3.2.1. Hoàn thiện các quy định về hợp đồng nhập khẩu ủy thác 

Thứ nhất, bổ sung khái niệm về hợp đồng ủy thác. 

Thứ hai, Hoàn thiện các quy định về hợp đồng ủy thác. 
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Thứ ba, bổ sung quy định cho phép nhận uỷ thác của nhiều bên chỉ trong 

trường hợp hợp đồng không có thỏa thuận khác 

Thứ tư, quy định cụ thể về việc phân chia lợi nhuận chênh lệch phát sinh 

Thứ năm, quy định cụ thể về việc xử lý hàng hoá uỷ thác không được tiếp 

nhận. 

Thứ sáu, mở rộng phạm vi uỷ thác đối với các công việc khác ngoài nhập 

khẩu ủy thác. 

Thứ bảy, các quy định về trách nhiệm của các bên ủy thác, nhận ủy thác 

với bên thứ ba. 

3.2.2. Hoàn thiện các quy định về nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược 

phẩm 

Thứ nhất, đảm bảo nhập khẩu ủy thác dược phẩm không chỉ chịu sự điều 

chỉnh của các quy định trong lĩnh vực thương mại, hoạt động xuất nhập khẩu nói 

chung, mà còn chịu sự điều chỉnh của pháp luật về y tế nói riêng 

Thứ hai, xây dựng quy định về quan hệủy thác dược phẩm tại Việt Nam. 

Thứ ba, quy định và khuyến khích các bên tham gia sử dụng hợp đồng mẫu 

ủy thác nhập khẩu dược phẩm mang tính đặc thù ngành. 

3.3. Giải pháp nâng cao hiệu quả áp dụng pháp luật về hợp đồng nhập 

khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm 

Thứ nhất, Tăng cường công tác phổ biến tuyên truyền pháp luật vềủy thác 

nhập khẩu; và nâng cao nghiệp vụ thực hiện hoạt động trung gian thương mại 

của doanh nghiệp. 

Thứ hai, Nâng cao hiệu quả công tác quản lý nhà nước đối với hoạt động 

hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm. 
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KẾT LUẬN 

 

Khi các thương nhân không có đủ điều kiện cần thiết để thực hiện các hoạt 

động thương mại thì họ cần đến một thương nhân khác có năng lực thực tế để 

thực hiện các hoạt động đó một cách chuyên nghiệp và hiệu quả nhất, đặc biệt 

đối với hoạt động mua bán hàng hóa quốc tế, lĩnh vực đòi hỏi người mua phải 

nắm vững thị trường, am hiểu pháp luật, phong tục tập quán nước sở tại và rõ 

ràng, nếu thiếu một trong các kỹ năng này người mua sẽ gặp khó khăn, thậm chí 

thất bại ở một thị trường xa lạ. 

Về cơ bản, luận văn phản ánh những nội dung chính yếu sau đây: 

Thứ nhất, hệ thống hóa các vấn đề lý luận vềủy thác nhập khẩu (nhập khẩu 

ủy thác) và hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực dược phẩm 

Thứ hai, Thực trạng các quy định pháp luật Việt Nam hiện hành về hợp 

đồng nhập khẩu ủy thác dược phẩm; 

Thứ ba, đánh giá thực tiễn giao kết và thực hiện hợp đồng nhập khẩu ủy 

thác dược phẩm 

Thực tiễn áp dụng pháp luật hợp đồng nhập khẩu ủy thác trong lĩnh vực 

dược phẩm tại các công ty nhập khẩu ủy thác dược phẩm nói chung còn thể hiện 

nhiều điểm bất cập, gây ra nhiều khó khăn cho các bên tham gia trong mối quan 

hệủy thác nhập khẩu dược phẩm. Đặc biệt nhất là cho đến nay không có một quy 

định pháp lý nào công nhận mối quan hệ ba bên trong ủy thác nhập khẩu dược 

phẩm, đưa ra và khuyến nghị sử dụng hợp đồng mẫu trong lĩnh vực ủy thác nhập 

khẩu dược phẩm, từ đó phát sinh  các tranh chấp kéo dài trong lĩnh vực này. 

Thứ tư, cần sửa đổi, bổ sung các quy định pháp luật về hợp đồng nhập khẩu 

ủy thác dược phẩm theo hướng nhìn nhận các thực trạng đã tồn tại trong lĩnh 

vực ủy thác nhập khẩu dược phẩm để rồi từ đó đưa ra những quy định điều 

chỉnh phù hợp, định hướng cho các đối tượng tham gia mối quan hệ này, giúp họ 

ý thức được các lợi thế, rủi ro và khuyến khích các bên hợp tác trên tinh thần 

cân bằng lợi ích. Đồng thời pháp luật về hợp đồng nhập khẩu ủy thác dược phẩm 
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cần có những biện pháp chế tài phù hợp, đủ sức răn đe đối với các tình trạng sai 

phạm do cố ý làm trái, góp phần hạn chế các hành vi vi phạm pháp luật trong 

lĩnh vực ủy thác nhập khẩu dược phẩm 

Thứ năm, cần tăng cường tuyên truyền, phổ biến, giáo dục pháp luật về hợp 

đồng nhập khẩu ủy thác dược phẩm theo hướng làm thay đổi cách nghĩ, cách 

nhìn của người kinh doanh đối với pháp luật, nâng cao hiệu quả áp dụng pháp 

luật và ý thức tôn trọng pháp luật. 
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